
TƏHSİL

Müştəriləri qarşılamaq, onların ehtiyaclarını müəyyən etmək və
uyğun məhsullar üzrə peşəkar məsləhət vermək;
Məhsulların təqdimatı və satış prosesini şirkətin xidmət
standartlarına uyğun şəkildə həyata keçirmək;
Mağazada məhsulların vitrin və rəflərdə düzgün yerləşdirilməsini
və səliqəsini təmin etmək;
Müştəri məmnuniyyətinin təmin olunması və uzunmüddətli
müştəri münasibətlərinin formalaşdırılmasına dəstək vermək;
Satış planlarının yerinə yetirilməsinə və komanda fəaliyyətinə
aktiv şəkildə töhfə vermək.
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TEXNİKİ  BİLİKLƏR

DİL BİLİKLƏRİ

Azərbaycan dili — Ana dili;
Rus dili — C1;
İngilis dili — B1;
Türk dili — C1.

Microsoft Word;
Microsoft Excel;
Microsoft Outlook;
Microsoft PowerPoint.

BACARIQLAR

Sinteks Şirkəti (MiUM mağazası)
Satış Mütəxəssisi 

Müştərilərlə effektiv ünsiyyət quraraq onların ehtiyaclarına uyğun
məhsulların təqdim olunmasını təmin etmək;
Satış prosesini peşəkar şəkildə idarə etmək və yüksək xidmət
keyfiyyətini qorumaq;
Məhsullar haqqında ətraflı məlumat vermək və müştərilərə düzgün
seçim etmələrində kömək göstərmək;
Mağaza vitrinlərinin və məhsul düzülüşünün şirkətin vizual
merchandising qaydalarına uyğun təşkil olunmasına nəzarət etmək;
Satış hədəflərinin yerinə yetirilməsi və müştəri məmnuniyyətinin
artırılması istiqamətində aktiv fəaliyyət göstərmək.

Oktyabr 2025 – Dekabr 2025

Effektiv ünsiyyət və təqdimat
bacarığı;
Təşkilati və komanda işinə
uyğunlaşma bacarığı;
Analitik düşüncə və problem
həll etmə;
Tarix bilikləri və pedaqoji
yanaşma;
Microsoft Office və onlayn
alətləri.


